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Zukunftige Vakanzen: Key Account Manager (m/w/d)
Groliraum Bayern

Uberzeugungskraft und guter Umgang mit Kunden zeichnen dich aus?

Du mdchtest dein Talent im Vertrieb bei Groflkunden anwenden?

Du méchtest Erfolge durch deinen persénlichen Einsatz feiern kdnnen?

Dann bewirb dich jetzt und werde Teil unseres groBartigen Vertriebsteams als
Key Account Manager (m/w/d)

fiir fir ein Verkaufsgebiet im GroRraum Bayern

Worum es geht:

e Du Ubernimmst die Akquise neuer und Entwicklung bestehender GroRkunden und bist fir Prasentation
und Verkauf unserer digitalen Beschaffungstools, Systeme und Dienstleistungen verantwortlich

« Der Abschluss langfristiger Belieferungsvertrage sowie das eigenverantwortliche Begleiten von Auftragen
in den Projektgeschaften gehort ebenso zu deinen Aufgaben, wie das Beziehungsmanagement zum
Kunden und Umsetzen von Verkaufsstrategien

e Du begleitest die Auftrage des Projektgeschafts eigenverantwortlich

¢ Dazu kommt die Planung und Umsetzung von Aktivitdten zur Geschaftsentwicklung im eigenen Gebiet

Der ideale Kandidat (m/w/d):

¢ Verfugt Uber Verkaufstalent, starke Kundenorientierung Kommunikationsfahigkeit und
betriebswirtschaftliches Verstandnis

* Bringt Leidenschaft und Bezug zu Automotive, Handwerk sowie technischen Neuheiten bezogen auf
Beschaffungsprozesse mit

¢ Hat eine positive Ausstrahlung, eine starke Persdnlichkeit, ein Uberzeugendes Auftreten sowie
mehrjahrige Erfahrung im Direktvertrieb oder Handel (bevorzugt im Mittel-/GrolRkundengeschéft)

« Bringt Eigeninitiative, Einsatzbereitschaft und Begeisterungsfahigkeit mit

o Zeit eine stark ausgepragte hands-on-Mentalitat mit gutem betriebswirtschaftlichem Know-how sowie die
Fahigkeit erklarungsbediirftige technische Systeme dem Kunden verstandlich riberzubringen



¢ Hat einen Wohnort in einem der Verkaufsgebiete und starke Reisebereitschaft sowie einen Flhrerschein
der Klasse B

ZUKUNFTIGE VAKANZ: Eine Bewerbung um diese Stelle gibt dir die Mdglichkeit in unseren Talentpool zu
kommen, was bedeutet, dass wir zurzeit keine Stelle zu besetzen haben, dich aber gern bereits jetzt
kennenlernen mochten.

So kénnen wir dich schnell kontaktieren und dir eine passende Stelle vorzuschlagen.
Das hast du davon — Deine Benefits:

¢ Ein unbefristeter Arbeitsvertrag

* Attraktives Festgehalt zzgl. erfolgsabhangigem Anteil

¢ |ndividuelle Entwicklungsmaglichkeiten

¢ Wertschatzung und Anerkennung von Personlichkeit und Leistung

e Flexibilitdt und Unterstitzung in jeglicher Hinsicht

* Verantwortungs- und Entscheidungsspielraum in deinem Verkaufsgebiet

¢ Ein engagiertes und hilfsbereites Team

e Ein neutraler Firmenwagen — zur Privatnutzung (1 %-Regelung)

« Attraktive Mitarbeiterangebote - z.B. Betriebliche Altersvorsorge, Zuschiisse zum E-Bike und Wellpass

Uberzeuge uns jetzt mit deiner Bewerbung.

Wir freuen uns auf dich.
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Herzl.ich Willkommen bei Normfest

Zukunftige Vakanzen: Key Account Manager (m/w/d)
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Additional information
Location
Position type

Start of work

Responsible

Daniel Vahrenholt

Groldraum Bayern

Munich
Full-time employee

May 1, 2025
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